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Perfil Profesional  
 
MONITOR NACIONAL DE AJEDREZ (FEDA) 
 

INSTRUCTOR INTERNACIONAL DE AJEDREZ (FIDE) 
 

 Socio, directivo y jugador federado del primer equipo del Club de Ajedrez de Pozuelo de Alarcón 
(CAPA).  
 
 
Estudios    
 
1979 Ingeniería Técnica Industrial, especialidad Organización, por Universidad del País Vasco.  
1990 Agente de la Propiedad Inmobiliaria.  
2012 Monitor Nacional de Ajedrez. 
2013 Instructor Internacional de Ajedrez. 

 
Cursos y Seminarios    
 
1980 Marketing Industrial (1.000 horas, Cámara de Comercio de San Sebastián) 
1982 Dirección Comercial (500 horas, por la Universidad de Deusto) 
1998 Informática de gestión (300 horas, Instituto de Empresa).  
 

 

 
La actividad docente que desempeño en la actualidad desde 2012 es únicamente la enseñanza 
del ajedrez, a la que dedico toda mi actividad profesional como autónomo. Imparto clases de 
ajedrez en varios colegios de la zona oeste de Madrid: el Colegio Estudio, de Aravaca, El 
colegio San Luis, de Pozuelo de Alarcón el colegio Acacias de Pozuelo de Alarcón y el colegio 
Infanta Elena, de Pozuelo de Alarcón. 
 
Idiomas    
 
 Francés, nivel alto, hablado y escrito. 
   
 Inglés, nivel básico. 
 
Informática    
 
Nivel de usuario: windows, word, excel, PowerPoint, access, internet, outlook. 
 

 

 
Experiencia Profesional 



 
2012-2018 en COLEGIO ESTUDIO, de ARAVACA, como MONITOR NACIONAL DE AJEDREZ, 
preparando e impartiendo las clases a niños desde los 7 años hasta los 14 años. 
 
2012-2013, en COLEGIO ZOLA, de LAS ROZAS, Ajedrez como materia curricular a primero y 
segundo de primaria 
 
2012-2018, en COLEGIO SAN LUIS DE LOS FRANCESES, de POZUELO DE ALARCÓN, Ajedrez 
curricular como apoyo a matemáticas, en enseñanza primaria. 
  
2012-2018, en COLEGIO INFANTA ELENA, de POZUELO DE ALARCÓN, ajedrez extraescolar. 
 

2013 – 2018 , EN CLUB AJEDREZ POZUELO DE ALARCÓN, como profesor y entrenador de 
ajedrez 
 
 
2009-2011, en FUNDACIÓN SAN JUAN, como delegado de Madrid, dedicado a la Formación. 
 
2006-2008, en ACP LEVEL, promotora y constructora  inmobiliaria nacional, como responsable de 
expansión de la zona centro, afrontando la búsqueda, valoración, negociación y compra de suelo; 
así como la participación en concursos de suelo para las diferentes actividades inmobiliarias, con 
obtención de cuatro adjudicaciones, una de suelo industrial en Alcalá de Henares , otra de vivienda 
protegida en Alcalá de Henares y dos de vivienda protegida en Getafe. 
 
2001- 2006, en ASESORAMIENTO INMOBILIARIO ROAN S.A, consultora inmobiliaria nacional, 
desempeñando los cargos directivos de director de expansión y director nacional de suelo y 
urbanismo. En esta  etapa desarrollé el departamento, creando la metodología de trabajo, 
afrontando la dirección técnica y comercial del mismo, reclutando y formando a los consultores  
e implicándome directamente en el servicio a los clientes y en la consecución de las operaciones.  
  
 
2000- 2001, en GESARQUIT S.L., Promotora Inmobiliaria , como Director Comercial, 
responsabilizándome de la dirección de los equipos comerciales de venta de vivienda de obra 
nueva, en Madrid, Málaga y Oviedo, realización de las campañas de marketing, análisis 
comparativos de métodos y costes, elaboración de estudios de mercado previos al lanzamiento de 
nuevas promociones, valoración de suelos pertenecientes a la compañía , negociación de 
compras de activos inmobiliarios para la misma, etc. 
 
1996- 2000, en EUROQUIMICA, como Director del Departamento de Ingeniería, 
responsabilizándome de las relaciones con los gabinetes de Ingeniería y Arquitectura más 
relevantes del país. Realizaba especificaciones técnicas para protección pasiva contra incendios, 
impermeabilización, pavimentación, anticorrosión, etc. Atendía las obras en constante coordinación 
con las empresas constructoras y los organismos oficiales correspondientes. 
 
1982- 1996, en el GRUPO REINSA, ocupando varios puestos desde comercial en empresas del 
grupo dedicadas a la asesoría y consultoría de empresas, pasando por la Dirección  Comercial de 
la Compañía, hasta gerente del grupo inmobiliario patrimonialista, con atribuciones directas para 
comprar activos inmobiliarios, arrendarlos, venderlos, etc., llevando a cabo los planes de 
crecimiento del grupo en diferentes  provincias españolas. 
 


